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Dossier de Synthèse de présentation d’un projet

Notice pour le renseigner

Le dossier de synthèse sera étudié en toute confidentialité par l'association. Ensuite, si le dossier est retenu, le porteur de projet sera convié à le présenter lors d'une réunion du comité d’étude et de présentation de l'association.

Merci de bien vouloir :

· Limiter la taille du document qui doit idéalement tenir sur 5 à 7 pages,
· Renseigner toutes les rubriques, en indiquant une fourchette ou un ordre de grandeur lorsque vous n’avez par de réponse précise à ce stade,
· Communiquer vos documents de préférence sous forme électronique.
Explications sur les renseignements à communiquer :
2- L’équipe projet :

Joindre en annexe les CV du ou des porteurs du projet.

4 – Les prévisionnels d’activité :

Joindre en annexe les prévisionnels suivants : compte d’exploitation, trésorerie, flux financiers. Si la société a déjà clôturé des exercices, fournir les derniers bilans et comptes de résultat.
6 – La destination des fonds recherchés :
Veuillez préciser l’utilisation des fonds dans le cadre du projet.

7 – Les besoins en accompagnements :
Veuillez indiquer la nature des compétences recherchées auprès des INSA angels (compétences  management, commerciales, financière …)

Merci d’adresser le dossier de synthèse à :   contact@insa-angels.fr
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Dossier de Synthèse  «                                                                                                            »

1 - L’entreprise

Raison sociale : 
Forme juridique :

Capital :



Date de création :  
Adresse : 
Site internet : 

Secteur d’activité : 

Description sommaire de l’activité : 
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CONTACT :

Prénom et nom : 
Adresse : 

Tel :


e-mail :


 


Portable :
2 - L’équipe projet

Porteur de projet / Entreprise :

( INSA 
FIE  oui  /  non
Département :
Promo :
ou

( Formation Technique, préciser :

ou

( Formation Commerciale, préciser :

Type de projet :

( Création
( Reprise
( 2 ou 3 ou autre Tours de Table
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Présentation du/des porteur(s) de projet et sa/leur fonction dans l’entreprise :

Répartition actuelle du capital :

Engagements financiers jusqu’à ce jour :

3 - L’offre

Solution proposée, produits, service :
Propriété intellectuelle/industrielle :
Marché potentiel, acteurs clés, facteurs clés de succès :
Concurrence :
Avantages compétitifs de votre offre :
3/6
Distribution et stratégie commerciale :

Modèle économique :

Etat d’avancement (premières réalisations, stratégie envisagée) :
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4 – Les prévisionnels d’activité

Tableau de synthèse :

	
	1ère année
	2ème année
	3ème année

	Chiffre d’affaires
	
	
	

	Résultat d’exploitation
	
	
	

	CAF
	
	
	

	Effectif
	
	
	


Impact d’un retard de 12 mois sur les prévisions financières :

5 - Les besoins en fonds propres
Valorisation actuelle de l’entreprise selon les porteurs du projet : 

Montant(s) recherché(s) auprès des Business Angels et date(s) souhaitée(s) de mise en œuvre :

Pourcentage du capital correspondant : 

Rentabilité attendue des capitaux investis :

Les autres sources de financement :
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6 – La destination des fonds recherchés
7 – Les besoins en accompagnements
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